PRAXISTIPPS & ARBEITSHILFEN

Erfolg im
Elektrohandwerk ist
steuerbar!

Gerade jetzt haben Unternehmer die Chance, durch akti-
ves Handeln und das Ausschopfen aller Ressourcen im
Betrieb die Weichen fiir einen langfristigen und weiter
erfolgreichen Geschaftsverlauf zu stellen.

Strategisch gibt es daflir zwei, auf den ersten Blick hin ent-
gegengesetzte Ansatze:

> Kosten reduzieren

) Ertrage steigern

Doch: die Schritte zur Optimierung der Kosten fiihren oft
auch automatisch zu steigenden Ertragen. Einige Beispiele:

) Abends per Knopfdruck drei GroBhandlungen gleichzei-
tig automatisch abfragen, ob ein dringend benétigtes
Teil am nachsten Morgen angeliefert werden kann, opti-
miert den Einsatz der Monteure und spart Zeit im Bliro.
Der automatische Preisvergleich erhdht den Ertrag.

) Einspriiche gegen Rechnungen bringen oft
Diskussionen bei Buchhaltung, Chef und Mitarbeitern.
Wenn jedoch vom Arbeitsbeginn an, eine optimale
Ordnung eingehalten wird, die bei strengen Vorgaben
keine Minute mehr Zeit bendétigt, kdnnen unnétige
Kosten eingespart werden. Eine schnelle Klarung ver-
meidet zusatzlich Kirzungen und spate Zahlungen.

) Die Erfassung und Auswertung der Materialentnahmen
reduziert die ,Schwundmengen® und fiihrt Uber sorgsa-
meren Umgang zu vermindertem Materialeinsatz. Der
dadurch erleichterte Vergleich der Entnahmen mit der
Rechnung deckt spontan angeordnete Zusatzarbeiten
auf, die der Monteur nicht aufgezeichnet hat und die
somit auch oft nicht abgerechnet wurden.
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> Ohne Kreditversicherung geht im GroBhandel nichts
mehr. Die Summe aus offenen Rechnungen, bereits
gelieferter und noch unberechneter Ware sowie offener
Bestellungen entscheidet darliber, ob weiter Material
geliefert wird oder nicht. Den Uberblick zu behalten
und bei Bedarf rechtzeitig zu reagieren, spart Zinsen,
bringt Skonto und verhindert, dass man Ware bei
einem anderen GroBhandel zu schlechteren
Konditionen kaufen muss.

Die Praxis zeigt, dass in den Betrieben oftmals die fur die
optimale Steuerung notwendigen detaillierteren und aktuel-
len Ubersichten ganz oder teilweise fehlen.

Die passende Software reduziert die Kosten und steigert
den Ertrag!

Das richtige Werkzeug ist eine unternehmerisch orientierte
und auf das Elektrohandwerk abgestimmte Software. Mit ihr
hat der Unternehmer alle Informationen im Blick und kann
sofort wirksam ein-
greifen. Die straffe In-
nenorganisation und
die hohe Transparenz
spart erheblich Kos-
ten, fihrt zu mehr Er-
trag und ist ein wichti-
ger Pluspunkt im
Bankgesprach.

Wie erfolgreich und
schnell die Branchen-
software die individu-
ellen Vorgaben des
Unternehmers umset-
zen kann, muss ohne
Zeitdruck, in einem
ausfihrlichen Ge-
sprach mit dem Bera-
ter des Softwareanbie-
ters geklart werden.
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